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Resultados
=Los ingresos recurrentes continúan aumentando su participación en la mezcla de ingresos, contribuyendo a una mayor 
previsibilidad y calidad de los resultados. 

Equipos Brasil Equipamiento mercado exterior Servicios, software y plataformas

Ingresos netos (R$MM)
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Resultados
La expansión del margen bruto fue impulsada por la eficiencia operativa, la disciplina en costos y una mayor 
participación de los ingresos recurrentes. 

Beneficio bruto (R$MM); Margen bruto (%)
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Resultados
La evolución consistente del EBITDA y del margen EBITDA demuestra el éxito de la estrategia enfocada en la rentabilidad, 
la calidad de los ingresos y la eficiencia operativa. 

EBITDA (R$ MM); Margen EBITDA (%)
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Aspectos destacados:

• EBITDA LTM +24,6%

• Margen EBITDA: 19,1%

• Crecimiento respaldado por la eficiencia operativa



Resultados
I+D x Ingresos netos (millones de rublos) Gastos Administrativos x Ingresos Netos (R$MM)

Gastos de Ventas x Ingresos Netos (R$MM) Gastos Financeiros x Ingresos Netos* (R$MM)

* No tiene en cuenta las fluctuaciones del tipo de cambio.
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Resultados
Una estructura de capital sólida, con deuda predominantemente de largo plazo y un apalancamiento en trayectoria 
descendente, preservando la flexibilidad financiera para sostener el crecimiento de la Compañía

Préstamos a largo plazo frente a 
préstamos a corto plazo (R$MM)

Corto plazo

Largo plazo

• Los recursos de caja permiten una mayor disponibilidad de liquidez y capacidad adicional para respaldar 
oportunidades de crecimiento.

• 93,7% de las obligaciones son de largo plazo - Costo promedio de financiamiento: 9,1% anual en el 2T26 
• Plazo promedio de vencimiento: 10 años

Deuda neta / EBITDA (X)

2024 2025 2T26

339,9

282,8

92,0%

8,0%

77,5%

22,5%

149,2
136,5

154,2

8,5

3,2 2,9

2024 2025 2T26

Dívida líquida (R$MM)

Alavancagem

93,7%

6,3%

276,0



Resultados
La gestión activa de caja, las amortizaciones y la deuda mayoritariamente de largo plazo refuerzan la solidez de 
la estructura de capital de la Compañía. 

Evolución del endeudamiento (R$MM)
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